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PROGRAMME DE FORMATION


Conducteur de Travaux


Module Gestion contractuelle des marchés


(approche juridique et pratique)








Programme (suite)





J8 à J12 - Le contrat (suite)


Contrat administratif / Marché réglementé


Les règles / textes en vigueur


Seuils : notion d'Opération et d'Ouvrage


Obligation de publicité


Mise en concurrence


Les différentes procédures: MAPA, appel d'offre, marchés négociés, dialogue compétitif, conception-réalisation, autres procédures


Offre économiquement la plus avantageuse (critères de sélection des candidatures et des offres)


Les règles et fonctionnement du prix


Prix global et prix forfaitaires


Révision et actualisation des prix


Prix ferme et prix variable





La gestion des contrats (Particuliers/Privés/Publics)


Achat


Recherche des offres / Réponse / Notification / Mémoire technique / Demande d'acompte / Les garanties de paiement





J13 à J14 – La gestion des contrats (suite)


Pendant


Période de préparation / Ordre de service / Attachement - Constatations / Garde de l'ouvrage / Sécurité / Modifications – TS / Sujétions techniques imprévues / Compte-rendu / Principes de coordination





J15 à J16 – La gestion des contrats (fin)


Fin et post-contrat


Réception / Garanties / Levée des réserves / Retenue de garantie - Cautionnement


Résiliation


Que disent les contrats ? / Que dit le législateur ?













